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What is your position and how long have you been in the 
company?

I am the General Director for Nabors Russia. I have been 
working for Nabors for more than 3.5 years.  

How long has your company been operating in Russia?

Nabors is successfully working in Russia for almost 10 years now.

What plans and hopes do you have for expansion in the 
Region?

Nabors is a company with constant focus on safety and 
delivering efficiency and performance for our customers. As 
a results we do not plan to expand rapidly. Our strategy is to 
expand through reputation and the efficiencies of our service, 
and to prove our clients that we can deliver complex wells to a 
very high standard of drilling. We do not bid on every contract.  
We are here to provide expert services and technologies for 
Russia’s difficult and challenging wells, we are ready to support 
our customers needs in these areas.

How have the sanctions impacted your operations?

To some extent yes and no. Currently we do not have any 
operations off shore or above the arctic circle, so we can 
continue our services. However our legal department closely 
monitor any changes in the sanctions and we fully comply with 
all requirements domestically and internationally. 

What are the competitive advantages that Nabors has over 
the other Drilling Contractors in Russia?

Какую должность Вы занимаете и сколько времени 
работаете в компании?

Я занимаю должность генерального директора Nabors 
Russia. В компании Nabors я работаю уже более трех с 
половиной лет.  

Как давно ваша компания работает в России?

Nabors успешно работает в России уже почти 10 лет.

Какие планы и надежды связаны у вас с расширением 
в данном регионе?

Nabors - компания, постоянно уделяющая особое 
внимание технике безопасности и выполнению 
высокоэффективных и результативных работ 
для своих заказчиков. Поэтому мы не планируем 
ускоренного расширения. Наша стратегия заключается 
в расширении на основе сложившейся репутации и 
эффективности наших услуг, а также в том, чтобы 
убедить наших заказчиков в том, что мы можем 
строить сложные скважины с соблюдением высочайших 
стандартов бурения. Мы не подаем заявки на участие 
в конкурсах по каждому контракту.  Мы пришли сюда, 
чтобы предоставлять экспертные услуги и технологии для 
трудных и проблемных российских скважин, и мы готовы 
оказать поддержку нашим клиентам в данных вопросах.

Как повлияли санкции на ваши операции?

Лишь в некоторой степени. В настоящее время мы 
не ведем каких-либо операций на шельфе или в 
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Заполярье, поэтому мы можем продолжать оказание 
услуг. Тем не менее, наш юридический отдел тщательно 
контролирует изменения в вопросе санкций, и мы 
полностью соблюдаем все требования как внутри 
России, так и за ее рубежами. 

Каковы конкурентные преимущества есть у Nabors 
по сравнению с другими буровыми подрядчиками в 
России?

Наши главные преимущества - это постоянное внимание 
к вопросам техники безопасности при проведении 
всех наших работ.  Внутри компании мы следуем 
стратегии «Mission Zero».  Данная политика нацелена на 
снижению до нуля количества происшествий на наших 
буровых установках. Мы осуществили значительные 
инвестиции в обучение и подготовку наших работников 
и в постоянное повышение качества предоставляемого 
нами обучения аспектам ТБ, в улучшение наших 
показателей по ТБ и в снижение количества 
происшествий. 

Во-вторых, мы осуществляем программы минимального 
времени простоя или непроизводительных затрат 
времени. Мы прилагаем все силы к снижению 
непроизводительных затрат времени до самого 
низкого из возможных уровней. Это достигается 
посредством качественного техобслуживания наших 
буровых установок, расположенных в удаленных 
районах, и обеспечения их запчастями в достаточном 
объеме. Данная программа уменьшает необходимость 
ненужных непроизводительных затрат времени ввиду 
неисправности буровой установки или ее компонентов.  

Каков текущий статус вашего парка буровых 
установок в России?

В настоящее время у Nabors Russia есть 6 установок. 
4 находятся в работе, одна - в процессе мобилизации 
(сейчас ведется ее монтаж на площадке), и еще одна 
ожидает следующего контракта. 

Каковы основные проблемы, которые стоят 
перед рынком бурения в России, и как их можно 
преодолеть?

Главные проблемы сейчас, конечно, это цена на нефть 
и обменный курс рубля. Для России, с одной стороны 
трудно привлечь высокоэффективные технологичные 
компании, которые работают за доллары США, а с 
другой, ввиду падения цены на нефть, объемы бурения 
существенно упали по всему миру, и на России это 
также отразилось отрицательным образом. Для 
преодоления данных проблем России необходимо 
разрабатывать собственные передовые технологии 
бурения, и я думаю, что президент Путин уже ведет 

Our main advantages are; our constant safety approach 
to all of our operations.  Inside the company we have 
a “Mission Zero” strategy.  This policy sets the target 
to achieve zero incidents on our rigs. We have heavily 
invested in our employees training and to constantly 
improve the safety training we provide, our safety records 
and incidents. 

Secondly, would be our minimum Down Time or NPT (Non 
Productive Time) programs. We all work hard to decrease 
NPT to as low as it can possible be. This is achieved by 
keeping our rigs well maintained and providing enough 
spare parts for all our rigs, which are located in remote 
locations. This program reduces the need of unnecessary 
NPT through rig or part failure.  

What is the status of your fleet in Russia?

Currently Nabors Russia has 6 rigs. 4 operating, 1 is being 
mobilized and is Rigging up right now and 1 is stacked, 
waiting for next contract. 

What are the main challenges facing the Drilling market 
in Russia and how can these be overcome?

Currently the main challenge, is of course, the oil price 
and the Ruble exchange rate. For Russia it’s hard to 
bring in highly efficient drilling technology companies 
who work in US Dollars on one hand, and on another, 
due to the falling oil price, drilling volumes have 
decreased globally and Russia has also been hit by this 
downturn. To overcome these problems Russia needs 
to develop its own leading drilling technologies and I 
think President Putin is already actioning programs in 
this area, but this does need a lot of time and effort. 

What are your thoughts on the Russian oil and gas 
market through to the end of this year?

I have no doubt that oil price will recover and currency 
fluctuations will be stabilized. However nobody knows for 
sure when this will happen and I don’t think I can make any 
projections on the future right now. 
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осуществление программ в этой области, но для 
достижения этого понадобится много времени и сил. 

Каковы ваши мысли по поводу развития российского 
нефтегазового рынка до конца текущего года?

Без сомнения, цена на нефть вырастет, и колебания 
курса валют стабилизируются. Тем не менее, нельзя 
с полной уверенностью сказать, когда именно это 
произойдет, и я не думаю, что сейчас могу делать какие-
либо прогнозы на будущее. 


