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Эксклюзивное интервью с Кристианом Гоем, 
менеджером по продажам горного и нефтегазового 
оборудования компании MTU Friedrichshafen 
Closure Interview, Christian Goy, Sales Manager Mining,  
Oil & Gas at MTU Friedrichshafen 
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Расскажите, пожалуйста, какую должность Вы 
занимаете, и что входит в Ваши обязанности.

Я менеджер по продажам горного и нефтегазового 
оборудования. Занимаюсь прямыми и непрямыми 
продажами в странах СНГ. MTU Friedrichshafen 
входит в состав компании Rolls Royce. Мы 
производим дизельные и газовые двигатели и 
силовые установки мощностью от 70 до 10 000 кВт 
различного назначения. Их можно использовать в 
судостроении, для железнодорожного оборудования, 
в строительстве, в горной и сельскохозяйственной 
промышленности, в оборонной промышленности 
для наземного оборудования, а также для 
производства электроэнергии. Оборудование 
продается производителям комплексных установок, 
дистрибьюторам и конечным пользователям. 

Компания MTU Friedrichshafen со своими 
разноплановыми решениями уже давно 
присутствует во многих сегментах рынка. 
Как последние четыре года обстоят дела с 
нефтегазовой отраслью? Насколько, по Вашему 
мнению, вырастет этот сегмент в ближайшие 
годы?

В целом, нефтегазовый рынок переживает 
неспокойные времена. Это связано и с падением 
цен на энергоносители, и со снижением темпов 
экономического роста в странах с переходной 
экономикой, таких как Китай. Несомненно, как 
поставщики оборудования для нефтегазовой отрасли, 
мы наблюдаем спад деловой активности — запросов от 
клиентов стало меньше. Компании сокращают расходы 
и неохотно покупают новое оборудование. 

Тем не менее, как показывает история, в нефтегазовом 
бизнесе всегда все меняется. В последние десятилетия 
эта отрасль пережила уже немало кризисов. Поэтому 
каждый, кто с этим сталкивается, должен понимать, что 
кризис — это часть игры. В долгосрочной перспективе 
потребность в природных ресурсах и энергоносителях 
увеличится в связи с ростом численности населения, 
особенно, в Индии, Китае и Африке. Кроме того, 
этому поспособствует и повышение уровня жизни в 
разных уголках планеты, о чем говорит рост ВВП в 
развивающихся странах и в странах с переходной 
экономикой. 

Даже если обратиться к возобновляемым источникам 
энергии, эффективные дизельные и газовые системы 
все равно будут востребованы. Это связано с 
неустойчивым характером выработки возобновляемой 
энергии.  

Поэтому, чтобы удовлетворить эти потребности, 

Please describe your position and role within the 
company

As Sales Manager for Mining, Oil & Gas I am in charge 
of direct and indirect sales of our mining, Oil and Gas 
equipment in the CIS market. MTU Friedrichshafen 
is part of Rolls Royce, manufactures diesel and gas 
engines and propulsion systems for various applications 
such as marine, rail, construction, mining, land defense, 
agriculture,  and power generation, ranging from 75 up to 
10,000 kW. The equipment is sold to OEMs, distributors 
and end customers. 

MTU Friedrichshafen has long and diverse history 
across many market sectors. Within Oil and Gas, how 
has business been over the last 4 years? How do you 
see growth for this market sector developing in the 
coming years?

The Oil and Gas market as a whole is going through 
turbulent times due to falling energy prices and lower 
growth rates in emerging economies like China. Without 
doubt we as supplier to the Oil and Gas industry do 
feel the slow down due to lower demand by our clients. 
Companies are cutting costs and are reluctant when it 
comes to purchasing new equipment. 

However, historically the oil and gas business has always 
been volatile and there have been numerous crises over 
the past decades, so going through those cycles is part 
of the game. In the long-run the demand for natural 
resources and energy will rise as a result of a growing 
world population, especially in India, China and Africa, but 
also increasing standards of living in many parts of the 
world which is marked by rising GDPs in developing and 
emerging countries. 

Even if we look at the growing use of renewable energy 
sources, we see a high need for balancing fluctuating 
power supply by capable diesel and gas system.  

The Oil and Gas industry itself will be looking more than 
ever into purchasing highly-reliable, low-emission and 
efficient equipment to meet those demands. The industry 
will want to include innovative technologies, for instance 
energy storage solutions or bi-fuel exploration equipment 
into their fleet. This is where we as a high-tech supplier 
see our strengths and are constantly pushing innovation. 

Focusing on Russia and CIS – what is your current 
strategy? 

Russia holds the largest gas reserves on the planet and 
is competing for the prime position as the biggest oil 
producer globally. Legacy fields are exploited and new 
fields are being successfully developed. The situation is 
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нефтегазовая отрасль будет, как никогда ранее, 
заинтересована в покупке надежного и эффективного 
оборудования с низким уровнем выбросов. 
Потребуются инновационные технологии, например, 
энергоаккумулирующие системы или двухтопливное 
оборудование для разведочных работ. Именно здесь 
перед нами, поставщиками высокотехнологичных 
решений, и открываются перспективы. Мы создаем все 
новые и новые инновации. 

Давайте обратимся к России и другим странам 
СНГ – какую стратегию сейчас использует Ваша 
компания? 

Россия — это страна с крупнейшими запасами газа 
на планете. Она стремится занять ведущие позиции 
и по добыче нефти. Действующие месторождения 
функционируют, новые — успешно разрабатываются. 
Как и в Казахстане, производительность в регионе 
высокая, и оборудование необходимо обслуживать и 
обновлять. Поэтому мы рассчитываем на стабилизацию 
рынка, несмотря на политические и экономические 
преграды, которые, надеемся, в ближайшем будущем 
получиться устранить. 

Компания MTU работает со странами бывшего 
советского союза уже почти 30 лет, у нас огромная 
база клиентов, занятых в самых разных отраслях, 
которые мы обслуживаем. С учетом тех изменений, 
которые происходят последние 10 лет на рынке 
стран СНГ, все зарубежные поставщики могут быть 
абсолютно уверены в одном: компании больше не хотят 
покупать иностранное оборудование и «полагаться 
за судьбу» — заработает это оборудование или нет. 
Они заинтересованы в надежных профессиональных 
партнерах, которые находятся недалеко и могут решать 
все возникающие вопросы быстро и эффективно. 
И мы это понимаем. Компания MTU увеличивает 
свое присутствие, развивая торговую и  сервисную 
сеть в России и Казахстане силами собственных 
представительств и квалифицированных партнеров в 
основных регионах. Это помогает укрепить отношения 
с нашими настоящими и будущими клиентами, а также 
увеличить объемы услуг, связанных с поддержкой на 
местах. 

Расскажите, пожалуйста, одну из историй 
успеха компании MTU — на внутреннем или 
международном рынке.

Если говорить о нефтегазовом секторе, последним 
успехом компании MTU стала совместная разработка 
первой в отрасли системы гидравлического разрыва 
пласта. В основе системы — двигатель MTU серии 
4000, только что разработанный редуктор ZF 8 TX и 
насосная установка SPM® QEM 3000. Характеристики 

similar in Kazakhstan. Output rates are high in the region 
and equipment has to be maintained and renewed, so we 
are reckoning with market stabilisation even though there 
are political and economic obstacles which we hope will 
be resolved soon. 

MTU has been doing business in the FSU for almost 
30 years and has a huge client base across the various 
applications we serve. The development in the CIS market 
over the past 10 years has shown one thing for sure to 
suppliers from abroad: companies are not willing any more 
to import technology from abroad and be left on their own 
to “sink or swim”. They demand a reliable and qualified 
partner nearby to resolve issues swift and sound. MTU 
understood this requirement. We are currently enlarging 
our footprint by expanding our sales and service network 
in Russia and Kazakhstan via own subsidiaries as well 
as with qualified partners in key regions. This way we are 
tightening our relationships with existing and new clients 
and extending our on-site support. 

Tell us about a recent success story that MTU have 
had, either regionally or internationally.

Talking about our Oil and Gas application MTU’s most 
recent success is the joint development of the industry’s 
first integrated system for hydraulic fracturing which is 
based on an MTU Series 4000 engine, a newly developed 
ZF 8 TX gear box, coupled with the SPM® QEM 3000 
hydraulic fracturing pump. The characteristics of the 
package are phenomenal in comparison to what has 
been on the market to date. Engine, transmission and 
pump have been developed to work seamlessly and 
deliver longer lateral runs, increased flow rates, higher 
pressures and all this at reduced downtimes and lower 
cost of ownership for operators. We are convinced that 
the frac pack will call the attention of many clients in the 
CIS market. 

Under current market conditions – it is imperative to 
offer your clients the best possible value for money. 
What are your unique selling points compared to your 
competitors?

MTU has more than 100 years of experience in developing 
engines and propulsion systems. We deliver premium 
products to our customers which benefit from low 
fuel consumption, long product lives and ultra-high 
performance. Our customers successfully deploy MTU 
engines under toughest conditions from -50 to +50°C, in 
tropical or dusty environments and offshore.   

How do you see the Russian O&G markets developing 
over the next 2 years?

Political developments, sanctions, the falling oil price and 
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the linked depreciation of the Rouble have caused a lot 
of turmoil. Especially the weak Rouble makes it difficult 
for Russian customers to source equipment from 
abroad. Yet, we experience an increased activity in the 
market. On the one hand, people seem to incorporate 
political and economic realities into their business 
planning while, on the other hand, production rates are 
high and in turn necessitating components and parts 
replacements at rising scales. The slight correction 
of the oil price over the past months towards a level 
that does not severely hurt Russian producers, will 
contribute to a more stable business environment. 

установки просто феноменальны по сравнению с 
тем, что до этого предлагалось на рынке. Двигатель, 
трансмиссия и насос работают как одно целое и 
увеличивают возможности в области зарезки боковых 
стволов, повышают производительность и позволяют 
вести работу при более высоком давлении. При этом 
сокращается время простоя, и снижаются текущие 
затраты операторов. Мы уверены, что многие клиенты 
из стран СНГ обратят внимание на эту установку. 

В текущих рыночных условиях очень важно 
обеспечить клиентам самые выгодные 
предложения. В чем заключается уникальность 
Вашего предложения? Чем оно отличается от 
предложений Ваших конкурентов?

Компания MTU уже более 100 лет занимается 
разработкой двигателей и силовых установок. Мы 
предлагаем клиентам продукты премиум-класса, 
преимуществом которых является более низкий расход 
топлива, длительный срок службы оборудования и 
самая высокая производительность. Наши клиенты 
успешно используют двигатели MTU в самых тяжелых 
условиях: при температуре от -50 до +50°C, в условиях 
тропического климата, в пыльных условиях и на 
морских установках.   

Каким Вы видите развитие российского 
нефтегазового рынка в следующие два года?

Политические процессы, санкции, снижение цен 
на нефть, связанное с этим падение рубля — 
все это стало большим потрясением. В связи с 
обесцениванием национальной валюты российским 
компаниям стало сложно приобретать оборудование 
заграницей. Тем не менее, мы наблюдаем рост 
деловой активности на рынке. С одной стороны, 
бизнесу приходится подстраиваться под политические 
и экономические реалии, с другой стороны, 
высокие темпы производства требуют постоянной 
замены все большего количества оборудования и 
комплектующих. В последние месяцы цены на нефть 
немного изменились и стали более комфортными для 
российских производителей. Это поможет более-менее 
стабилизировать экономическую обстановку. 

www.kazdr.kz doug.robson@rogtecmagazine.com

ASTANA
SEPTEMBER 16th 20162016

Kazakhstan’s Largest Dedicated Drilling Technology Event,  
in Association with General Event Partner and Platinum Sponsor  

JSC NC KazMunayGas

Roundtable Style Format Focusing on Key Drilling 
Challenges, Including:

• Complex reservoirs • HP/HT wells • Drilling through low 
pressure zones • Mud loss • Wellbore stability • Limited 

internal infrastructure • Lack of sea route to get drilling 
equipment in country • Harsh winter environment & need 

for winterized rigs • Rig safety and HSE


